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Présentation

La

commandes en quelques clics depuis votre ordinateur ou
bien votre tablette en rendez-vous client ou tout simplement
au bureau sans passer par la gestion des affaires.
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Vente Directe permet de créer des devis et des

Prérequis
Pour l'utilisation de ce module, vous devez au préalable disposer d'un

abonnement Oxiva Essentiel ou Premium, avoir le connecteur S100
déployé et au moins une connexion Sage active.

Condition d'activation
Vous pouvez activer le module de Vente Directe depuis I'Administration
du dossier, onglet Modules.

Ce module est une option qui vous sera facturée en fonction du tarif en
vigueur.

Objectifs

La Vente Directe est destinée 4 des processus de vente courts.

Réalisez des devis ou commandes pour vos clients, éditez les, envoyez
les par e-mail et transférez les dans la Gestion Commerciale
instantanément.

Offre commmerciale

Filtrez les articles par catalogue et/ou par famille, I'interface est inspirée
des sites e-commerce afin de vous simplifier son utilisation et la

sélection des articles grdce a leur photos et l'affichage du stock a
terme.

Les conditions tarifaires du devis ou de la commande sont celles
définies dans la gestion commerciale SAGE et sont automatiquement
appliguées au client.

Sélectionnez le document de vente & transférer dans la Gestion
Commerciale, le modeéle de reglement, 'adresse de livraison avec son
mode d’expédition et le dépdt a consulter pour le stock.




